
回覧板 継続告知 住民

電話/対面の相談

窓口は定住少子化 
担当室？

相談員2人が訪問

もしもの時の検討 
例えばエンディングノート

いつ、誰が、 
何を、発信？

担当は変わる 
聞くことは何？

相談員に内容を 
共有する根拠は？

相談会は 
開催する？

携帯する資料は 
何をどう準備？

ゴールの例は 
Eノート作り？

「これから空き家」所有者への対応

固定資産税納付書 
にチラシ同封

所有者継続告知

電話/メールの相談

電話窓口は定住少子化 
担当室？メール窓口は？

現地調査？ 
→業者に引継ぎ？

Zoom/電話で相談

いつ、誰が、 
何を、発信？

対応のゴールは 
相談への誘導？

何人で対応？ 
相談場所は？ 
専門家は入る？ 
頻度は？

相談のゴールは？ 
業者紹介の責任は？

紹介の費用を 
業者からもらう？

「すでに空き家」所有者への対応



移住希望者に伝えたいことは？ 
→どんなルート？ 
→誰と話してもらう？ 
→何を体験してもらう？ 
→アフターフォローは？ 
→宅建業者の紹介は？

告知 移住希望者の募集

現地／オンラインの 
地域体験イベント

現地（松田・寄）の移住体験イベント

いつ、誰が、 
何を、発信？

どんな世代に 
アプローチ

移住希望者に対する対応

イベント・ネット・チラシ等で告知

申し込み

移住希望者に伝えたいことは？ 
→どんな内容？ 
→誰と話してもらう？ 
→何を体験してもらう？ 
→アフターフォローは？

オンラインでの地域体験イベント


